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Etapa 01: Acessar o Portal de Parceiros

Honeywe“ 38 About Partner Program ~ 2 Join Partner Program

WELCOME TO THE HONEYWELL
i) T TBRENER BORTARIE| | 33 i e ——

Everything yo%l need to support your businéss inene place
SRt ).

&

ABOUT THE PROGRAM
‘When You Succeed, We Succeed.

A strong and well-connected channel pariner network is deeply embedded in
the DNA of Honeywell. With the widest range of partner skill sels and
specialties in the indusiry, our pariner network offers cusiomers a unique
depth of knowledge and experience. Our nefwork drives faster growth,
increased market differentiation, and oplimally supports our pariners in

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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Etapa 02: Na pagina inicial do portal, selecione a opcao “Registre uma oportunidade”

Honeywe“ © Marketing ~ 81 Vendas ~ ® Suporte ~ B Biblioteca ~ Noticias sobre produtividade

-.BEM-VINDO AO PORTAL DE PARCEIROS.

Hooewewell

:SaibBudBE)br G(no@ N D

1 @) I_AY VIVIANE! Tabela de pregos Noticias sobre produtividade

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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Honeywe“ A Pagina Principa © Marketing- [ Vendas- @ Suporte- B Bibloteca- B Productivity News

REGISTRE UM NOVO NEGOCIO

Eta pa 2 . 1 : Reg iSt ro d e u m a O po rtu n i d ad e (CO M R EG I ST Ro D E Para registrar uma nova oportunidade, preencha o formulario abaixo. Campos com um asterisco (*) s3o obrigatorios.

FORMACOES DAS OPORTUNIDADES

P ROJ ETO) Por gentileza, adicione as informacdes para essa oporfunidade.

@ar Desconto para Registro de Proj

* Nome da oportunidade
Para registrar, selecione o campo “Solicitar desconto para
registro de prOjetO”. *I\V:T).ie»m.edﬂexlmplementaqéo Ffmdutodelmeresse
Fonte do Lead 1D MDF &
Preencha os campos com todas as informagodes referentes a sua ¥
oportunidade (os campos com asterisco sdo obrigatorios) "
Descreva a situagao atual do projeto
Precione “enviar”

Por gentileza, adicione as informacdes de contato da empresa desta oportunidade

* Empresa

* Enderego

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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Honeywe“ # Pagina Principal ® Marketing - (3 Vendas - ® Suporte - B Biblioteca - = Productivity News

REGISTRE UM NOVO NEGOCIO

Etapa 2.2: Registro de uma oportunidade (SEM REGISTRO s S e
DE PROJ ETO) Par fil . :m;nn; a.s.jnl: N “ para essa :p::’ﬂu;dade.

Solicitar Desconto para Registro de Projeto? [

Valor estimado

Se vocé néao precisar de registro de projeto, desmarque a caixa na

parte superior do formulario.

* Ambiente de Implementagio Produto de Interesse
Os campos necessarios para o processamento do projeto sao Fonte o ead owor e
removidos do formulaio v

Partner Contact &
Digite os campos (0os campos obrigatérios estdo marcados com um v
asterisco) Pescreva 2 sfuagio sl do projto

Precione Enviar

NFORMAGCOES DO USUARIO FINAL
Por gentileza, adicione as informagdes de contato da empresa desta oportunidade.

* Empresa

* Enderego

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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Honeyweu @& Pigina Frincpa © Marketing- (8 Vendas - @& Suporte - B Bitlicteca - [ Productivity News

REGISTRE UM NOVO NEGOCIO

Para registrar uma nova oportunidade, preencha o formulario abaixo. Campos com um asterisco (*) sdo obrigatorios.
Etapa 2: Quando preencher 0 campo ID MDF? NFORMACOES DAS OPORTUNIDADES

Por genfileza, adicicne as infor des para essa oporfunidade.

Solicitar Desconto para Registro de Projeto?

* Nome da opertunidade Valor estimado
* Ambiente de Implementagio Produte de Interesse
Selecione Uma w

Em ambos, preencha o ID de MDF caso a oportunidade tenha e v@o >
sido gerada a partir de atividades do MDF. Insira a ID de

transicao para a solicitacao do MDF.

-Select a Member- ~

Descreva a situagdo atual do projeto

NFORMAGOES DO USUARIO FINAL

Por genfileza, adicicne as infor tes de contato da empresa desta oporunidade.

* Endereco

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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Etapa 3: Como EDITAR uma oportunidade encaminhada:

Honeywell A Péigina Principa © Marketing - & Vendas - ® Suporte - B Bibloteca « Productivity News
© Oportunidades abertas | Valor Total em Pipeline ® YTD Fechado & Ganho @ Faturamente YTD (Moeda
(Moeda de Negociagio) de Negociagao)
N e . : 0.00 ¢ 0.00
Vocé encontrara a oportunidade no Dashboard de

Oportunidades na guia Pending (Pendente) com o status de

DASHBOARD DE OPORTUNIDADES
Draft (Rascunho).

Suas oportunidades pendentes e aprovadas estéo listadas na dashbeard abaixo.

(——

foi processada/revisada/aprovada.

Empresa & Status Data de Criagdo Fonte do Lead

Enquanto estiver na guia Pendente, a oportunidade ainda NAO

Enviado Produto de Interesse

N3o forem encontradss oportunidades pendentes.

Vocé pode editar valores no formulario enquanto ainda estiver na
guia Pendente

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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Honeywe“ # Pagina Princioal © Marketing > & Vendas - ® Suporte - B sibioeca~ @ Productiviy News
© Oportunidades abertas B Valor Total em Pipeline ® YTD Fechado @ Ganho @ Faturamento YTD (Moeda
{Moeda de Negaciagio) de Negociacio)

Etapa 4: Revisando a Oportunidade: 0 o 0 e

DASHBOARD DE OPORTUNIDADES

Suas oportunidades pendentes e aprovadas estdo listadas na dashboard abaixo.

Pendente ' Aprovado I Encerrado

skl ket s

Empresa & Status Data de Criagéo Fonte do Lead Enviado Produto de Interesse

Depois de revisado/processado, vocé podera ver o negdcio na
guia Approved (Aprovado) do Deal Dashboard (Painel de

negocios)

Nao foram encentradas opartunidades pendentes.

HH x ® Pojc | @ Aco | @ Cont | @ RVA | [l Yopv | G shop: | HI [sPS imps | 3 Mail | @ RVA | © User | @ Lead | @ Acco | + - @ x

Nesse estagio, vocé podera editar determinados valores, como o i
estagio do projeto para progredir o negécio Honeywel

EDIT APPROVED OPEN OPPORTUNITY
Flalds with

an asterisk (%) ara required

Quando o desconto do PR for aprovado, vocé receberd um e-mail
de confirmacao e a ID do PR aparecera no Painel de ofertas e na e e
prépria oferta. - Jyr———

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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Um més antes do vencimento da PR, vocé receberd um e-mail de lembrete e um botdo aparecera no Painel de
Oportunidades, oferecendo a vocé a chance de renovar a PR.

EDIT AFFROVED OPEN OPPORTUNITY

sk wih i Wbk '} s s,

Crzzrtority Mama Fratweond Direizose
Performance Pariner Member: Reseller Hello EMEA —J=T ey
Opporiunity Name: comp_deal_reg_wPR_3 - my oppr - L ———
Record link: https.//honeywellsps— ¥ s
SF0.cs68 my salesforce com,/006200000041HolL (Platinum and Gold Partners: Please first S
login to the SFDC Partner Portal)

o
Project Registration Approval Number: PR-1333918
Valid until: 12/20/2019 N ——
£-mall Azdreaa

This project registration approval is valid until the date specified above which will be reached From
in 30 days. If you are aware that final decision on this project will extend beyond this date, R
please contact your Honeywell Channel Manager, Jo Brookes to discuss renewal of this project
registration. R e
As noted in the Project Registration program document, renewals will be considered with proof e
of account progress since the time approval was granted. ""::_

- P
Thank you for your partnership! J—

Courtry TpPoaml
Regards, i ses
Honeywell Project Registration Team

Raguazt FR Renews

Fulfilimant Matiod

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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Selecione esse botao e insira um motivo para a solicitagao de extensao.

i Impart | @ Project | YopMa | o Mail-< | H [sPsPr | & impart: | vor x @ Project | @ RVAcc | G shoppi | €3 Users: | 8 RVAcc | @ Accour | + = o X
< C @ honeywellhppp.stage.impartner.live/English/Reseller/sfdc deal registration/opportunity_edit.aspx?id=0062D000004IHoLQAU Q o =0 e :

Please provide the Reason for requesting a PR Renewal

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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Depois que a solicitagao for enviada, o botao desaparecera e vocé sera notificado de que solicitou a renovagao.
A solicitacao passara pelo mesmo processo de aprovacao e a data de validade sera atualizada se for aprovada.

Impart: | @ Project | ¥ YopMa | & Mail-< | Hl [SPSPR! | impart: [l Hor X @ Project | @ RVAcc | G shoppir | Users> | 8 RVAcc | @ Accour [ + — X
< cC & honeywellhppp.stage.impartner.live/English/Reseller/sfdc_deal_registration/opportunity_edit.aspx?id=0062D000004|HoLQAU =
Honeywell cingTool  Reque

EDIT APPROVED OPEN OPPORTUNITY

Fields with an asterisk (*) are required.

OPPORTUNITY INFORMATION

Please update the opportunity information below.

Project Registration Valid Until Date
12/20/2019 You've already requested a PR Renewal

Opportunity Name Preferred Distributor
comp_deal_reg_wPR_3 - my oppr
* Stage Total Opportunity Value
- identify v 2,000.00

Description

Opportunity Number Project Registration ID

359708 PR-1333918

Em casos de duvidas entre em contato com seu ponto focal comercial.
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EM CASOS DE DUVIDAS, ENTRE EM CONTATO COM:

GERENTE DE DISTRIBUICAO: ISMAEL.BUCHMANN@HONEYWELL.COM

SUPORTE PORTAL: PPRPARTNERS@HONEYWELL.COM

Honeywell Confidential - ©2019 by Honeywell International Inc. All rights reserved.
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OBRIGADO!

Honeywell



	Slide 1: COMO REGISTRAR
	Slide 2: PORTAL DE PARCEIROS | COMO REGISTRAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 3: PORTAL DE PARCEIROS | COMO REGISTRAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 4: PORTAL DE PARCEIROS | COMO REGISTRAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 5: PORTAL DE PARCEIROS | COMO REGISTRAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 6: PORTAL DE PARCEIROS | COMO REGISTRAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 7: PORTAL DE PARCEIROS | COMO REGISTRAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 8: PORTAL DE PARCEIROS | COMO REGISTRAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 9: PORTAL DE PARCEIROS | COMO RENOVAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 10: PORTAL DE PARCEIROS | COMO RENOVAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 11: PORTAL DE PARCEIROS | COMO RENOVAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 12: PORTAL DE PARCEIROS | COMO RENOVAR UMA OPORTUNIDADE
	Slide 13: OBRIGADO!

